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1. Общая информация о торговой марке OTICO
OTICO – завод по производству колес, бандажей и катков для сельскохозяйственной техники, расположенный в г. Шальмезон, 

Франция. 
Уникальность продукции OTICO заключается, в первую очередь, в инновационных разработках научно-исследовательского 

центра и применении не имеющей аналогов в мире технологии FARMFLEX. Кроме того, расположение завода в аграрном регионе 
позволяет осуществлять не только лабораторные испытания новых образцов продукции, но и тестировать их в естественных условиях 
эксплуатации.  

Являясь признанным лидером е агрономических решений в Европе, компания OTICO имеет партнёрские отношения 
с ведущими производителями сель
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3. Регламент присвоения соответствую
3.1. Категории покупател

Статус / 
Критерии Excl

СКИДКА (%) Согл
инд

Минимальный объем 
закупок на 2024 г. (с НДС) 20 0

Минимальная разовая 
партия (с НДС) ОТ 1

Соответствие заказа 
палетной норме* 

Условия оплаты О
д
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запаса на сумму не менее 
(с НДС) 
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енной техники, осуществляя регулярные поставки своей продукции в формате OEM: 

накопленные с момента своего основания в 1971 г., компания OTICO предлагает 
ом совместных разработок с ведущими мировыми производителями топовой техники. 
ПартсАгро» (далее - МПА) является гарантией приобретения подлинной продукции из 
клюзивного Дистрибьютора. 

 РФ и СНГ
ванности существующих и потенциальных потребителей в продукции OTICO 
вой марки в 2024 г. будет основываться на емкости региональных рынков. 
система скидок, предоставляемых клиентам, в первую очередь, в зависимости от 
еобходимые условия для ее эффективной реализации.  

ии покупателям продукции OTICO
и OTICO 

Dealer Lite 
(условия для крупных 
торгующих компаний) 

B2B 
(business-to-business, 
условия для мелких 

торгующих компаний) 

B2C 
(business-to-consumer, 

розничный уровень цен) 

  25 16,7 ДО 5 

15 000 000 РУБ X X
 ОТ 500 000 РУБ ОТ 110 000 РУБ ОТ 1 ШТ 

X X
Отсрочка** 
до 14 к/дней 

100 % 
предоплата 

100 % 
предоплата 

1 000 000 РУБ X X

Только квартальная 
потребность X X

 X X

X X X
ющей на складе Эксклюзивного Дистрибьютора, цены будут соответствовать прайс-
ном 1 (одной) паллете. В случае заказа продукции в меньшем количестве, стоимость 
ке от 16,7% до 172,8% (рассчитывается индивидуально).  
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**Отсрочка предоставляется в индивидуальном порядке (по результатам работы). МПА оставляет за собой право в 
одностороннем порядке отказать в предоставлении отсрочки платежа в случае неоднократной задержки платежей по 
поставленной продукции сверх согласованного срока.  

***Годовая потребность на очередной календарный год должна быть сформирована и направлена в адрес Эксклюзивного 
Дистрибьютора не позднее 10 ноября текущего года.

Квартальная потребность должна быть сформирована и направлена в адрес Эксклюзивного Дистрибьютора не позднее 
чем за 30 календарных дней до начала следующего квартала.  

****Компанией МПА приветствуется участие партнеров в выставках. Расходы на застройку и/или оформление 
выставочного стенда в случае представленности бренда OTICO в эксклюзивном порядке будут подлежать возмещению в размере 
до 50%. Дизайн-проект и смета подлежат предварительному согласованию с МПА. По запросу партнера со стороны МПА может 
быть оказана дополнительная маркетинговая поддержка. 

3.2. Получение статуса «DEALER» 
 Статус «Дилер» предоставляет его обладателям доступ к максимальной скидке на продукцию OTICO, а также приоритет в 

формировании компанией МПА своего складского запаса с учетом его потребности. Подтверждение статуса «Дилер» 
осуществляется в конце каждого финансового года по результатам оценки соответствия критериям, перечисленным в п. 3.1. 

Количество дилеров в регионе не может превышать 3 (трех) компаний. 
3.3. Получение права эксклюзивной реализации продукции OTICO в регионе 

Право эксклюзивной реализации в регионе (статус «Эксклюзивный Дилер») может быть получено компанией, имеющей статус 
«Дилер» и соответствующей критериям, перечисленным в п. 3.1., а также получившей наиболее высокую оценку эффективности по 
результатам 1 (одного) года. 

4. Преимущества прямого сотрудничества с компанией МПА

Статус / 
Преимущества 

Dealer / Exclusive 
Dealer   

Dealer Lite 
(условия для крупных 

торгующих организаций) 

B2B 
(business-to-business, 

условия для торгующих 
организаций) 

B2C 
(business-to-consumer, 

розничные цены) 

Предоставление 
необходимой информации 
и оказание технической 
консультации от МПА 

    
Предоставление 
рекламных материалов    X
Перенаправление 
входящих запросов  X X X
Обучение менеджеров 
 On-line / Off-line    X
Скидка на продукцию 
других брендов компании 
МПА 

ДО 20% ДО 10%  X
Предоставление 
сертификата, 
подтверждающего статус 

  X X
Участие в мотивационных 
программах   X X

5. Региональная политика
5.1. Продажи продукции OTICO на территории РФ 

Партнеры компании МПА могут осуществлять продажи продукции OTICO на всей территории РФ, придерживаясь рекомендованных 
для розничных продаж цен, которые приведены в прайс-листе для внутреннего использования или на сайте otico.ru и/или otico.shop. 
Размер скидки, предоставляемой партнером в закрепленном за ним регионе, не регламентируется. В регионах, где территория 
закреплена за другим Дилером, скидка не может превышать 5% от рекомендованной на сайте официального интернет-магазина 
OTICO, в свободных регионах - 10 %. Перечень Дилеров компании МПА и закрепленных территорий к приведен на сайте otico.ru и/
или otico.shop.

5.2. Защита партнера 
Во избежание конфликта интересов будет создана база данных, консолидирующая сведения о существующих клиентах Дилеров 
МПА и предлагаемых в коммерческих предложениях условиях. Для своевременного обновления и наполнения базы данных 
Дилер обязуется предоставить в адрес МПА вышеуказанную информацию. 
On-line доступ к базе данных будет предоставлен по ее готовности. 

5.3. Нарушение условий региональной политики 
Нарушение условий региональной политики, а именно: 
- предоставление скидок более 5% при продаже продукции в регион, закрепленный за другим партнером (более 10 % - в

свободный регион);
- предоставление скидок при продаже продукции компаниям, уже сотрудничающим с Эксклюзивным Дистрибьютором

OTICO, с целью отказа клиента от существующего партнерства;
- предоставление скидок при продаже продукции компаниям, уже сотрудничающим с другим партнером OTICO, с целью отказа
клиента от существующего партнерства,



влечет за собой применение штрафных санкций. 
Каждый факт нарушения условий региональной политики, имеющий документальное подтверждение (скан-копия счета, 
коммерческого предложения, либо электронной переписки), является основанием для пересмотра ценовой политики. При 
неоднократном нарушении условий торговой политики компания МПА вправе в одностороннем порядке расторгнуть договор либо 
понизить статус (изменить категорию) партнера. 

5.4. Участие в тендерах и торгах 
Большинство крупных агрохолдингов осуществляют закупки запасных частей посредством проведения тендеров и 

конкурентных торгов. Участвовать в них может любая компания, являющаяся партнером компании МегаПартсАгро. К участию в 
тендерах и торгах применимы условия, указанные в п. 5.1. и 5.2. 

В случае возникновения на закрепленной территории цены в тендере иного бренда ниже закупочного уровня цен Дилера 
МПА, компания МПА вправе вступить в дальнейшую тендерную борьбу, минуя Дилера, для недопущения реализации товара заказчику 
иных брендов, способствующих развитию иного бренда и конкурента в целом.  

Участие в тендерах на территориях, закрепленных за другим дилером, строго запрещено. 
Скидка в коммерческих предложениях для торгов, предусматривающих поставки продукции OTICO в свободные регионы, не 

может превышать 15% от рекомендованной розничной цены. Возможны согласованные заранее с МПА исключения.  

6. Маркетинг
6.1. Логотип OTICO 
Использование логотипа OTICO, являющегося зарегистрированным на территории РФ товарным знаком, возможно после 

получения письменного согласия МПА.  
6.2. Реклама 
Макеты рекламных материалов, включая печатную продукцию – каталоги, брошюры, визитные карточки и т.д., интернет-

рекламу - веб-баннеры, сайт и т.д., наружную рекламу – баннеры, рекламные щиты, брендирование коммерческого транспорта и т.д., 
подлежат предварительному согласованию с МПА.  

7. Заключительные положения
7.1. Готовность МПА к открытым и доверительным взаимоотношениям, направленных на развитие бизнеса партнера по 

продукции OTICO. 
Компания МПА соблюдает принципы бизнес-этики и высоко ценит сложившиеся партнерские отношения, оказывая 

поддержку во всех направлениях развития OTICO и проводя регулярный мониторинг изменяющихся потребностей своих клиентов. 
МПА проявляет готовность к гибкому подходу в решении любых вопросов партнера, связанных с продвижением продукции OTICO. 
Для достижения данной цели МПА имеет высокопрофессиональный кадровый штат и непрерывную связь со всеми структурами 
завода-производителя, что дает максимально качественную и актуальную обратную связь и является одной из прямых обязанностей 
сотрудника МПА.  

В случае необходимости обсуждения вопросов в отношении развития продаж в своем регионе не освещенных в настоящей 
ТП, дилер вправе согласовать встречу с любым сотрудником МПА без исключения. МПА готова организовать данную встречу в 
удобное обеим сторонам время. Формат встречи подразумевается как on-line, так и off-line.  

Контактный телефон: +7(473) 300-30-66. 
7.2. Обязательные документы для заключения договора поставки на условиях отсрочки платежа: 
Документы для заключения договора с юридическим лицом: ИНН, ОГРН (для зарегистрированных до 01.01.2017 года), лист 

записи ЕГРН (для зарегистрированных 01.01.2017 года и позднее), документ, удостоверяющий личность (страница с фотографией, 
страница с записью о регистрации по месту жительства), Устав, решение о создании (решение единственного учредителя или 
протокол общего собрания учредителей), доверенность (в случае подписания договора лицом, не являющимся единоличным 
исполнительным органом).  

При отсрочке либо рассрочке платежа (частичной или полной постоплате) обязательным требованием является заключение 
договора поручительства с физическим лицом (единоличным исполнительным органом, участником, акционером юридического лица) 
с приложением копии документа, удостоверяющего личность (страница с фотографией, страница с записью о регистрации по месту 
жительства) и копии последнего баланса юридического лица. 

7.3. Мы благодарим Вас за выбор продукции торговой марки OTICO и со своей стороны гарантируем соблюдение 
заявленных приоритетов с целью скорого завоевания авторитета у производителей сельскохозяйственной техники в РФ и СНГ, а 
также представителей вторичного рынка.  

С уважением, 

Директор ООО «МегаПартсАгро»   _________________/Пешков С. А./ 




